
(一般社团法人)医工协会概要
名称：一般社团法人医工协会（简称医工协） 网址：www.med-ind-assoc.net
宗旨：医/工（融合）领域，以“日中之间的技术/产品/市场互补”为宗旨，协会的理
念用孵化器/产业整合研究院/细分行业整合龙头公司等商业性实体去实现为目标！
活动方式：在日常业务中把同一(技术性or业务性）细分领域业务相关的人都“关联”
起来的交流/活动平台，和以逐步形成细分行业整合龙头公司等商业性实体为目的的业
务/产业化平台！
下设专业分会：访日医疗，养老和看护，医疗影像，远程医疗/医疗IT，病理检验检测，
口腔骨科整形，3D打印/精密制造，无人机/机器人，光/电/控制/核心部件，工业检测/
测量等

在日华人会员近2000多名，
70%以上的会员拥有“医”或“
工”博士学位，并作为专家活跃
在日本的各个细分领域里。“医
工协-在日华人”已经成为在各
细分行业里可以把“日本的行业
和国内的行业”也关联起来的在
日华人交流/活动平台

医工协会员组成（医工协/在日华人, 医工协/日
本, 医工协/中国)

西北农业大学/吉林大学学士，日本东京大学博士。日本
工业图像协会和日本医用图像工业协会唯一的中国籍会员
比特速浪影像视觉集团www.bitstrong.com董事长。
2001,2008,2012,2015年等获得日本富士高科技育成金，日
本东京“技术活性化”育成金，日本东京都产学共同研究
开发项目基金等多次奖励
 2012年入选江苏省千人计划（双创人才）

医工协会的方向和视角

访日医疗-【人才/医院资源整合、差异化医疗服务】 养老/看护分会-【养老/看护领域的人才/服务/器材整合】

 人才整合：医工协在日华人，医工协中国，医
工协日本

 医院资源整合：日本医院，国内医院，可合作
的其它医疗机构或医疗设施

 差异化医疗服务整合：癌症治疗，干细胞，不
孕症等各类专业医疗服务

以“访日医疗+人才中介+差异化医疗/学术交流”
业务为载体平台，定期/不定期组织“有实际意
义的活动”，形成一个交流和服务平台

 活动1：访日养老机构考察、研修、观光
 活动2：面向国内养老行业干部及候选人

的“养老介护培训
 活动3：咨询/设计/实施服务。活用在日

华人在日本第一线工作多年的实战经验和
日本的养老设施等资源

“在日本第一线工作10/20多年的养老&看护
医工协-在日华人成员,日本养老&看护相
关大学的华人教授等为你提供差异化服务
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医工协会所有活动和业务的思路和视角均定向在“产
业/现场第一线，点滴零散的资源和需求等，用“有相
关性的人都关联起来”的机制系统地对接起来”上，所
有活动都带有明确的产业化目标。活跃在各细分领域第
一线的技术/销售/服务/管理人员，以及和该领域相关
的政府/金融/教育/科研等人员都期待給力参与！

访日展会
医工协会员定期访日
参加口腔、放射/X光
、病理/生物等医类
或工业类相关展会

访日体检/治疗
医工协访日医疗事务局提
供专业访日体检服务，全
程翻译陪伴，可根据需求
定制不同医疗套餐服务

养老&看护
养老设施参观
数日游，专业
培训、设施的
先进管理借鉴

日本中小企
业Seeds整理
日本中小企
业，产品/技
术、物权等
Seeds企业，
和中国Needs
企业的相互
对接

定期/非定期的活
动/交流：访日活
动、在日华人活动
、国内活动等，诣
在加强医工协会员
、以及各分会间产
品、技术、产业交
流、获取行业前沿
信息

医工协会正在进行的活动案例

•通过访日/或中长期有意义的互动，增加和在日华人/日本行业人士的交流/合作的机会
•按照日本医疗展会的时间，组织国内行业人士参观日本同行业的展会和行业公司

医工协会的服务性分会－访日医疗、养老/看护

访日医疗、养老介护
全国各地

招募合作伙伴

会长/创始人门洪涛简介



产品Partner会员
销售Partner会员
服务Partner会员

医工协业务服务、高端人才服务的合作方式

Partner会员分类
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医工协－Partner 在全国火热招募中

感兴趣的(产品/技术型)公司或个人,期望一
起来做的事情
将医工协及其相关会员公司的产品/技术“整
合”，增强产品链和产品力
专注于自己特长的产品和技术才“最有效”
。不特长的（包括销售/服务）交给“整合链”
上其他公司或人员

政府部门/孵化器/投融资人员,期望一起来做的事情
政府/金融等的宏观活动中，医工协期望参与/把“医工”板块的人聚集在一起/且能更进一步深
入到业务交流/合作。一起专业性策划/活动每年/每次持续性深化参与的人员会更多/更精准
在本地设“实验室/研究院/孵化器”平台，通过医工协持续性引进高端人才和相关企业
整合研究院也是自然了解/挖掘好项目的孵化/催化/金融平台

感兴趣的(销售/服务型)公司或个人,期望一
起来做的事情
活用其他医工协（销售/服务型）会员在特
定地区和行业的渠道，扩大销售/做好服务
在细分领域有意愿/也有能力起龙头作用/能
牵引整合的龙头企业期待给力参与！

医疗设备/耗材/影像
系统的整合龙套－体
检/第三方检测中心

部件/模块类资源
的整合龙头－设备
的整机组装和制造

医工协的科技分会

软软件/系统类部件
/模块资源整合龙头
---云/大数据平台

细分领域的技术性/行业性咨询服务
Need驱动型服务，产品/技术升级
Seeds培育/孵化型服务
中日间的各种咨询服务

产品/技术调查，日本市场开拓等业务合
作方式
•无偿合作（信息发布等）
•有偿合作（承接/安排人员定向服务等）
•紧密合作（设专人/投资/参股合作）

www.med-ind-assoc.net

和“把日本的技术/产品/人才等资源整合到自己公司
的产品/服务中去”需求相对应的3种商业模型
宏观整合实体1—医工研究院/孵（催）化器
实体模型2—细分领域整合龙头公司
实体模型3—核心技术/产品资源公司

核心技术及其孵化/整合/催化的例子

商业性活动
•访日代表团的接待
•各种访日/访中活动的策划/实施
•日本/国内行业展会等行业活动的策划
/实施
•业务性细分行业的发展促进策划服务

项目孵化/投资收益
•参与项目孵化，设立基金
•作为投资平台的医工协

各方力量都可参与/期待大力度支持的业务模式

 全自动白带/尿沉渣/精子/粪便/血液/染色体细胞
分析仪+检验科病理科医疗影像人工智能龙头计划

 颈椎/腰椎/脂肪CAD+医疗影像人工智能龙头计划
 口腔CBCT+口腔影像龙头企业计划
 宠物动物医疗影像龙头企业计划
 工业视觉检测龙头企业计划

人才/项目落地服务
•承接在日本的创业大赛，招才参加国内大赛
•地方政府/工厂/行业公司/研究所等事业单位的
人才需求
•挖掘好项目及落地服务

高端人才和落地项目挖掘等业务合作方式
•计件/计数，项目/活动个别报价
•战略性设专人/合办公司等共同开拓日本资
源/拓展日本业务

以细分领域为单位/以逐步形成行业整合龙头公司等实体
为目的的交流/合作/互惠的半持久性整合机构

人才/Needs和Seeds的互动--是
跨境产学研/技术和市场的整合
平台

云平台/各种演示设备/实验室
--是资源整合的深化平台

各种医工协的活
动--也是资金的
整合龙头

计划和国内有名产业研
究院共同设立日本科技园

技术/产品/业务合作中介服务
产业领域的产品/核心部件代销
代销权/产权等的转让，成果转化
中日间的医院/设施/企业M&A


